
 

 

 

 

นายชชัชวี วฒันสุข ประธานกรรมการบริหาร บริษทั ที.เอ.ซี.คอนซูเมอร์ จ ากดั (มหาชน) (TACC) เปิดเผยว่า ผลการด าเนินงาน

ของบริษทัฯใน 3 เดือนแรกของปีน้ี มีรายไดร้วม 337.12 ลา้นบาท เพิ่มข้ึน 8.54 ลา้นบาท หรือ 3.10% จากงวดเดียวกนั

ของปีก่อนมีรายไดร้วม 328.58 ลา้นบาท และมีก าไรสุทธิ 60.15 ลา้นบาท เพิ่มข้ึน 13.46 ลา้นบาท หรือ 28.82% จาก

งวดเดียวกนัของปีก่อนท่ีมีก าไรสุทธิ 46.69 ลา้นบาท โดยไดรั้บปัจจยัหนุนจากยอดขายท่ีฟ้ืนตวั หลงัสถานการณ์การแพร่ระบาด



ไวรัสโควิด-19 คลายกงัวล และมีการออกสินคา้ใหม่ต่อเน่ือง ทั้งในส่วนของ 7-Eleven และพนัธมิตรอ่ืน ๆ ในฐานะ Key 

Strategic Partner 

นอกจากน้ี บริษทัยงัเร่ิมรับรู้รายไดแ้ละเจริญเติบโตจากกลุ่มลูกคา้ B2C หลงัจากได้ทยอยขยายสินค้าเขา้ไปในกลุ่ม Lotus’s ทั้ง

ใน Lotus Hypermarket ในรูปแบบของ Food Court ปัจจุบนัมีจ านวน 83 สาขา และมีเป้าขยาย 200++ สาขา 

ภายในปี 2565 ส่วนใน Lotus’ go fresh ท่ีส่งเคร่ืองด่ืมเขา้ Jungle Café ปัจจุบนัมีจ านวน 1,780 สาขา และมีเป้า

ขยาย 1,700++ สาขา ภายในปี 2565 และเพิ่มโอกาสในการขยายเมนูหลกั (Signature Menu) อ่ืนเพิ่มเติม จาก

ปัจจุบนัขายอยู่ 2 เมนู 
 

ส าหรับ License Business ในช่วง 3 เดือนแรกของปียงัทรงตวั โดยบริษทัฯยงัมองเห็นโอกาสในการเติบโตในช่วง 9 

เดือนหลงัของปี จากสัญญาณการฟ้ืนตวัของเศรษฐกิจและการใชจ้่ายของผูบ้ริโภค 

ประธานกรรมการบริหาร TACC กล่าวอีกว่า มัน่ใจว่าแนวโน้มรายไดใ้นช่วง 9 เดือนหลงัของปีน้ีจะยงัคงเติบโต จากในส่วนของ

กลุ่มสินคา้ในปัจจุบนั (Existing Portfolio) และการออกสินคา้ใหม่ (New Products) เขา้สู่ตลาด ในการกระตุน้

ยอดขายร่วมกบัพนัธมิตรหลกัทางธุรกิจทั้งในประเทศและต่างประเทศ จึงส่งผลท าให้ยอดขายของบริษทัฯสามารถเติบโตตาม

พนัธมิตรทางการคา้ ในฐานะ Key Strategic Partner ซ่ึงคาดว่าจะสนบัสนุนรายไดใ้นปีน้ีเติบโตเป็นไปตามเป้า รวมถึง

ยงัไดแ้รงหนุนจากยอดขายของกลุ่ม B2C และ License Business เขา้มาเสริม ช่วยผลกัดนัธุรกิจเติบโตอย่างแข็งแกร่งและ

ยัง่ยืนในอนาคต 
 

 

 


