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TACC ปักหมุดปี 68 รายได้โต Double Digit ทะลุ 2 พนัลบ. ลุยออกโปรดักสใ์หม่ เสรมิความแข็งแกร่งใหก้ับธุรกิจ

หลัก อพัยอดขาย พร้อมบรหิารจัดการตน้ทนุอย่างมีประสิทธิภาพ หนุนธุรกิจเติบโตยัÉงยนื 

  

 
สํานักข่าวอีไฟแนนซไ์ทย- -18 มี.ค. 68 13:57 น. 

 

  

บมจ.ท.ีเอ.ซี.คอนซูเมอร ์(TACC) เปิดแผนและยุทธศาสตรปี์ 68 มุ่งเน้นการเสรมิความแข็งแกร่งให้กับธุรกิจหลัก 

ผ่านนวตักรรมทีÉสร้างประสบการณใ์หก้ับกลุ่มลูกค้าควบคู่ไปกับการบรหิารตน้ทนุอย่างมปีระสิทธิภาพ หนุนธุรกิจ

เติบโตยัÉงยืน ฟากผู้บริหาร "ชัชชวี วฒันสุข"ประกาศเดนิหน้าเปิดตัวสนิค้าใหม่ในกลุ่ม ธุรกิจ B2B และกลุ่มธุรกิจ 



B2C สอดรับเทรนดผู้์บริโภคยคุใหม่ หนุนรายได้ปีนี Êทะลุ 2,000 ล้านบาท ตามแผน พร้อมมองหาโอกาสทางธุรกิจ

ใหม ่ผ่านดีล M&A, JV สร้าง New S-Curve 

  

นายชัชชวี วัฒนสขุ ประธานกรรมการบรหิาร บมจ.ท.ีเอ.ซี.คอนซูเมอร ์(TACC) เปิดเผยวา่ แผนยทุธศาสตรก์าร

ดาํเนินธุรกิจในปี 2568 มุ่งเนน้การเสรมิความแข็งแกร่งใหก้ับธุรกิจหลกั ผ่านนวตักรรมทีÉสร้างประสบการณ ์ใหก้ับ

กลุ่มลูกค้ายุคใหม่ อีกทัÊงยังเนน้การสร้างกลุ่มธุรกิจผ่านผลติภัณฑภ์ายใต้แบรนดข์องบริษทั ทั Êงในประเทศ และ

ต่างประเทศ การใหค้วามสาํคญักับการบรหิารจัดการด้านต้นทนุทัÊงทางตรงและทางอ้อมให้เกดิประสิทธิภาพสูงสุด

อย่างต่อเนืÉอง สร้างคุณค่าด้านความเป็นอยู่ทีÉดีให้มคีุณภาพ เพืÉอความยัÉงยืนสู่ทกุด้าน (Compounding Well Being 

Quality Value) โดยตัÊงเป้าหมายรายได้โต Double Digit ทะลุ 2,000 ล้านบาท จากยอดขายทีÉเพิÉมขึÊน 

  

กลุ่มธุรกิจ B2B (7-Eleven) ในปีนีÊ บริษัทฯมุ่งมัÉนพัฒนาสนิค้า Core Menu และ New Menu รวมทัÊงออกสนิค้า

ใหมร่่วมกับ CPALL ในฐานะ Key Strategic Partner ไม่ว่าเป็นเครืÉองดืÉมเยน็ในโถกด (Jet Spray) และเครืÉองดืÉม 

Non-Coffee Menu ใน All Cafe ล่าสุดได้เปิดตัวเครืÉองดืÉมรสชาติใหมต่ามฤดกูาล "นํÊาผึÊงมะนาว" (Honey Lime) 

เพืÉอต้อนรับอากาศร้อนชว่งซัมเมอร ์ลงในกลุ่มเครืÉองดืÉมเยน็ในโถกด 7-Eleven พร้อมกนัทัÉวประเทศ ระหว่างวนัทีÉ 

6 มีนาคม - 30 เมษายน 2568 นีÊ หรอืสัÉงง่ายๆ ผ่าน #7DELIVERY อกีหนึÉงชอ่งทางความสะดวกสบาย 

  

ขณะทีÉ 7-Eleven ต่างประเทศ (ประเทศกัมพชูา และสาธารณรัฐประชาธิปไตยประชาชนลาว) มกีารเติบโตตามการ

ขยายสาขา โดยในสว่นของประเทศกัมพูชา มกีารร่วมพัฒนาสนิค้าเครืÉองดืÉมใหม่ๆ ในกลุ่ม Counter drink เพืÉอ

ตอบโจทยก์ลุ่มผู้บริโภค 

 
ส่วนกลุ่มธุรกจิ B2C (Own Brands) บริษัทฯพร้อมพัฒนาสนิคา้ให้ตอบโจทยลู์กค้ากลุ่ม Cafe Business และการ

เพิÉมลูกค้ารายใหม่ให้มากขึÊนทัÊงในประเทศ และต่างประเทศ 

  

นอกจากนีÊ TACC ยังคงมองหาโอกาสทางธุรกิจใหม่ๆ  ทีÉมาจากการ M&A, JV เพืÉอเป็น New S-Curve ต่อยอดกับ

ธุรกิจเดิม และการนําเทคโนโลยีเข้ามาชว่ยในการบรหิารงานให้มีประสิทธิภาพเพิÉมขึÊน 

  

อนึÉง ผลการดาํเนินงานในปี 2567 มีรายได้รวม 1,951.79 ลา้นบาท เพิÉมขึÊน 13.76% จากปีก่อนมีรายได้รวม 

1,715.68 ล้านบาท และมกีาํไรสุทธิ 240.76 ล้านบาท เพิÉมขึÊน 8.60% จากปีก่อนมกีาํไรสุทธิ 221.69 

ล้านบาท 

  



นอกจากนีÊ ทีÉประชุมคณะกรรมการบริษัทฯมีมติอนุมตัิจ่ายปันผลสาํหรับงวดผลการดาํเนินงานในปี 2567 ในอตัรา 

0.19 บาท/หุ้น กาํหนดขึÊนเครืÉองหมาย XD วนัทีÉ 6 พฤษภาคม 2568 และจ่ายเงนิปันผลในวันทีÉ 21 พฤษภาคม 2568 

  
  

 


