
 

TACC สดุปัง! Q1/68 กาํไร 73.10 ลบ. ปักธงปี 68 รายไดท้ะล ุ2 พนัลบ. ตามนดั 

 13 พ.ค. 2568 

  

TACC ไตรมาส 1/68 กวาดรายได ้529.98 ลา้นบาท เพิÉมขึ Êน 15.73% กาํไร 73.10 ลา้นบาท เพิÉมขึ Êน 21.08% รบัอานิสงส์

ยอดขายกลุ่มธุรกิจ B2B Beverage (7-Eleven) และ B2C (Own brands) เติบโตต่อเนืÉอง มัÉนใจรายไดปี้นี Êทะล ุ2 พนัลา้น

บาท 

  

 นายชชัชวี วฒันสขุ ประธานกรรมการบริหาร บริษัท ที.เอ.ซี.คอนซูเมอร ์จาํกัด (มหาชน) (TACC) เปิดเผยภาพรวมผลการ

ดาํเนินงานของบริษัทฯในไตรมาส 1/2568 มีรายไดจ้ากการขายรวม 529.98 ลา้นบาท เพิÉมขึ Êน 72.04 ลา้นบาท คิดเป็น 



15.73% จากงวดเดียวกันของปีก่อนทีÉมีรายไดร้วม 457.95 ลา้นบาท โดยไดร้บัปัจจัยหนุนจากยอดขายเครืÉองดืÉมเย็นในโถกด

และเครืÉองดืÉมในมมุ All Café ในรา้น 7-Eleven เพิÉมขึ ÊนจากการจดัทาํโปรโมชัÉนส่งเสริมการขายอย่างต่อเนืÉอง อีกทัÊงยงัมี

กระแสความนิยมในเครืÉองดืÉมชาไทยและชาเขียวอีกดว้ย ขณะเดียวกันยอดขายของกลุ่มลกูคา้ในประเทศเพิÉมขึ Êนจากการขยาย

สาขาของลกูคา้หลัก  

  โดยในไตรมาส 1/2568 ของบริษัทฯมีกาํไรสทุธิ 73.10 ลา้นบาท เพิÉมขึ Êน 12.73 ลา้นบาท คิดเป็น 21.08% จากงวด

เดียวกันของปีก่อนมีกาํไรสทุธิ 60.38 ลา้นบาท หรือคิดเป็นอตัรากาํไรสทุธิ 13.79% โดยมีการบริหารจดัการตน้ทุนทัÊงทางตรง

และทางออ้มใหมี้ประสิทธิภาพอย่างต่อเนืÉอง 

  สาํหรบัแผนการดาํเนินงานในปีนี Ê บริษัทฯตัÊงเป้าหมายรายไดแ้ตะ 2,000 ลา้นบาท และเติบโตไม่นอ้ยกว่า 10% จากปีก่อน 

อีกทัÊงยงัวางแผนระยะยาว 3 ปี (2568-2570) เพืÉอขยายไลน์การผลิตสินคา้ใหมี้ความหลากหลาย ตอบสนองผลิตภณัฑใ์หม่ๆ 

ทีÉบริษัทฯคิดคน้ขึ Êนมา  

  ขณะทีÉแผนเขา้ร่วมลงทุนในโปรเจคใหม่ บริษัทฯยงัคงมองหาโอกาสทางธุรกิจใหม่ๆ เพืÉอต่อยอดธุรกิจ  

และเพืÉอช่วยสนบัสนุนผลการดาํเนินงานในช่วง 3 ปีขา้งหนา้ใหเ้ติบโตอย่างแข็งแกร่งและเป็นไปตามเป้าหมายรวมทัÊงเพืÉอสรา้ง

ผลตอบแทนทีÉดีใหกั้บผูถื้อหุน้ 

  ทัÊงนี Ê ในตน้ปี 2568 บริษัทฯไดมี้การเปิดตวัเครืÉองดืÉมรสชาติใหม่ๆ ร่วมกับพนัธมิตรทางธุรกิจรูปแบบ B2B หลายราย เช่น 

กลุ่ม 7-Eleven ไดส่้งเครืÉองดืÉมรสชาติใหม่ 2 รายการไดแ้ก่ ชาเขียวมะลิ และนํÊาผึ Êงมะนาว และช่วงตน้เดือน พ.ค. ทีÉผ่านมาได้

ส่งเครืÉองดืÉมใหม่ คือ เครืÉองดืÉมรสโยเกิรต ์ส่วนเครืÉองดืÉม Non-CoƯee Menu ในมุม  

All Café ไดร่้วมกันเนน้โปรโมชัÉน และเพิÉมช่องทางการขายผ่านบริการเดลิเวอรีÉมากขึ Êน 

  นอกจากนี Êยงัไดพ้ฒันาโปรดกัสร่์วมกับ รา้น Café Business แบรนดต่์างๆ โดยมีการพฒันาเมนูพิเศษร่วมกัน เช่น 

Signature Menu และ Seasonal Menu เพืÉอกระตุน้ยอดขาย 

  "เราให้ความสาํคญักับการทาํใหธุ้รกิจเติบโตอย่างยัÉงยืน ธุรกิจหลักตอ้งแข็งแกร่งทุกปี แบรนดต์อ้งมีฐานลกูคา้ทีÉมัÉนคง สินคา้

ของเราไม่ใช่แค่ขายสินคา้เฉพาะในประเทศ แต่ยังมีโอกาสขยายตลาดในต่างประเทศ ซึÉงในช่วงทีÉผ่านมา เรากับ CPALL ไดมี้

การพฒันาสินคา้เครืÉองดืÉมร่วมกัน เพืÉอตอบโจทยค์วามตอ้งการของลกูคา้ทัÊงในประเทศและต่างประเทศ เพืÉอกระตุน้ยอดขายให้

เติบโตตามเป้าหมาย" นายชัชชวี กล่าว 

 

 

 

 


