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ขา่วหุน้-การเงนิ Tuesday July 22, 2025 14:11 —สํานกัขา่วอนิโฟเควสท ์(IQ) 

 

นายชชัชว ีวฒันสขุ ประธานกรรมการบรหิาร บมจ.ท.ีเอ.ซ.ีคอนซูเมอร ์[TACC] เปิดเผยวา่ 
ภาพรวมทศิทางธุรกจิในชว่งครึѷงหลงัปี 2568 มแีนวโนม้สดใสตอ่เนืѷองจากชว่งครึѷงปีแรก
ท ัҟงในสว่นของธุรกจิ B2B (7-Eleven) และ B2C (Non 7-Eleven) โดยมแีผนเปิดตวั
สนิคา้ใหมใ่นไตรมาส 3 - 4/68 

ในช่วงครึѷงปีหลงั บรษิทัฯ ยงัคงมุง่ม ัѷนพฒันาสนิคา้ Core Menu และ New Menu รวมถงึ
ออกสนิคา้ใหมร่ว่มกนัในฐานะ Key Strategic Partner ท ัҟงเครืѷองดืѷมเย็นในโถกด (7-
Select) และ เครืѷองดืѷม Non-Coffee Menu ใน All Café โดยในเดอืนกรกฎาคม 2568 ทีѷ
ผา่นมา ไดเ้ปิดตวั "อเมรกิาโน"่ เครืѷองดืѷมกาแฟ Micro ground สตูรพเิศษ ทีѷผสานความ



กลมกลอ่มระหวา่งกาแฟ Arabica และ Robusta เกรดพรเีมยีม จําหนา่ยในรา้น 7-
ELEVEN ทีѷมเีคร ืѷองดืѷมเย็นในโถกด (7-Select) ท ัѷวประเทศ 

"บรษิทัฯ เดนิหนา้ขบัเคลืѷอนการเตบิโตทางธุรกจิในกลุม่ B2B เชน่ การพฒันาเมนูใหมใ่น
ลกัษณะรว่มสรา้งสรรคส์นิคา้กบั 7-Eleven สว่นกลุม่ธุรกจิ B2C เนน้การเพิѷมกลุม่ลกูคา้ 
Café Business และผลกัดนัแบรนดข์องบรษิทัฯโดยมุง่เนน้สนิคา้สขุภาพ (Health & 
Wellness) และขยายฐานลกูคา้รายใหม ่สว่นกลุม่ Lifestyle & License Business จะมี
การสรา้งการรบัรูข้องคาแรคเตอรใ์หมอ่ยา่งตอ่เนืѷอง เพืѷอเพิѷมความหลากหลายของ
ผลติภณัฑ ์และเขา้ถงึกลุม่วยัรุน่และวยัทํางานมากขึҟน" นายชชัชว ีกลา่ว 

ขณะเดยีวกนั บรษิทัฯ ยงัมองหาโอกาสทางธุรกจิใหม ่ๆ ทีѷมาจากการ M&A, JV เพืѷอเป็น 
New S-Curve ทีѷสามารถมาตอ่ยอดกบัธุรกจิเดมิ และการนําเทคโนโลยเีขา้มาชว่ยในการ
บรหิารงานใหม้ปีระสทิธภิาพเพิѷมขึҟน ผลกัดนัการใชแ้นวคดิ ESG เป็นแนวคดิสําคญัในการ
ดําเนนิธุรกจิ เพืѷอพฒันาองคก์รอยา่งย ัѷงยนื รว่มกบัการใหค้วามสําคญักบัการบรหิาร
จดัการดา้นตน้ทนุท ัҟงทางตรงและทางออ้มใหเ้กดิประสทิธภิาพสงูสดุอยา่งตอ่เนืѷอง ซึѷง
ม ัѷนใจวา่จะสนบัสนุนรายไดร้วมปี 2568 ทะล ุ2 พนัลา้นบาท เตบิโตไมน่อ้ยกวา่ 10% ตาม
แผนทีѷวางไว ้

 

แท็กชชัชว ีวฒันสขุ ลุย  

 

 


